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Essay aus dem Jahr 2012 im Fachbereich BWL - Marketing, Unternehmenskommunikation, CRM,
Marktforschung, Social Media, Note: keine, , Sprache: Deutsch, Abstract: Die Akquise und der Verkauf
bilden einen achtstufigen Prozess, der lückenlos und fehlerfrei ineinander greifen muss, wenn er zum
gewünschten Erfolg führen soll. Deshalb ist es wichtig, dass der gesamte Ablauf geplant und vorgegeben
wird, damit nichts dem Zufall überlassen bleibt.

1. Werbung und Angebot müssen übereinstimmen
Immer wieder müssen Interessenten feststellen, dass von den vollmundigen Versprechungen aus der
Werbung in der Praxis nicht viel übrig bleibt. Die Interessenten/Kunden erleben, dass die Argumentation in
der Werbung nur darauf ausgelegt ist, möglichst viele Anfragen zu erhalten. Frei nach dem Motto, es werden
schon einige „hängen“ bleiben.

Dieses Verhalten ist auf Dauer tödlich, weil so keine Stammkunden und Empfehler gewonnen werden.
Achten Sie darauf, dass Sie alles, was Sie in der Werbung versprechen, auch in der Praxis einhalten. Nur so
können Sie ein Vertrauensverhältnis zu Ihren Kunden aufbauen und erhalten.
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From reader reviews:

Hubert Ray:

Reading a book can be one of a lot of action that everyone in the world likes. Do you like reading book thus.
There are a lot of reasons why people like it. First reading a reserve will give you a lot of new details. When
you read a reserve you will get new information due to the fact book is one of various ways to share the
information or maybe their idea. Second, examining a book will make anyone more imaginative. When you
examining a book especially tale fantasy book the author will bring that you imagine the story how the
people do it anything. Third, you may share your knowledge to others. When you read this Die acht
möglichen Fehler bei Akquise und Verkauf: Wer Fehler vermeidet verkauft mehr (German Edition), you can
tells your family, friends in addition to soon about yours book. Your knowledge can inspire others, make
them reading a reserve.

Kristy Lange:

The e-book untitled Die acht möglichen Fehler bei Akquise und Verkauf: Wer Fehler vermeidet verkauft
mehr (German Edition) is the book that recommended to you to learn. You can see the quality of the e-book
content that will be shown to a person. The language that creator use to explained their way of doing
something is easily to understand. The writer was did a lot of analysis when write the book, so the
information that they share to your account is absolutely accurate. You also could possibly get the e-book of
Die acht möglichen Fehler bei Akquise und Verkauf: Wer Fehler vermeidet verkauft mehr (German Edition)
from the publisher to make you a lot more enjoy free time.

Jon Pittenger:

The book untitled Die acht möglichen Fehler bei Akquise und Verkauf: Wer Fehler vermeidet verkauft mehr
(German Edition) contain a lot of information on it. The writer explains your girlfriend idea with easy
approach. The language is very straightforward all the people, so do not necessarily worry, you can easy to
read that. The book was compiled by famous author. The author gives you in the new era of literary works.
You can easily read this book because you can keep reading your smart phone, or product, so you can read
the book within anywhere and anytime. If you want to buy the e-book, you can start their official web-site
and order it. Have a nice study.

Daryl Church:

Is it anyone who having spare time then spend it whole day by watching television programs or just lying on
the bed? Do you need something new? This Die acht möglichen Fehler bei Akquise und Verkauf: Wer Fehler
vermeidet verkauft mehr (German Edition) can be the solution, oh how comes? A book you know. You are
thus out of date, spending your extra time by reading in this completely new era is common not a nerd
activity. So what these textbooks have than the others?
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