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Un livre qui vous fournira les outils pour mieux connaître vos prospects et vous adapter à leur culture,
et réussir là où vos concurrents vont échouer.

L'interculturalité est inhérente aux relations internationales. Quelle est la meilleure manière de vendre à
l'international ? Comment appréhender une négociation avec un Allemand, un Anglais ou un Chinois ?

Le sujet n'a jamais été abordé de la sorte, il fallait l'écrire. Ce livre doit être lu par tout manager responsable
des ventes à l'international. Sans langue de bois, l'auteur vulgarise ici des notions complexes. De manière
ludique et intéressante, il prend le lecteur par la main pour l'initier à la méthode développée grâce au
Professeur Geert Hofstede. Le manager expérimenté s'amusera à comparer les expériences de l'auteur avec
les siennes.
Comment ? Grâce au principe de la modélisation. Porté par ses 40 années d'expérience, Jean-Pierre Coene a
rassemblé une série d'analyses : il élabore une typologie des profils culturels, il modélise l'entretien de vente,
et il conclut sur la meilleure manière de vendre dans les différentes régions du monde.
Cela vous aidera également à analyser vos performances et tenter de comprendre comment vous auriez pu
mieux faire dans des situations que vous avez connues, pourquoi certains produits se vendent mieux dans
certaines régions que d'autres, et pourquoi nous sommes naturellement plus efficaces dans certains pays que
d'autres. 

Découvrez comment mener des négociations fructueuses à l'international grâce à ce guide pratique !

CE QU'EN PENSE LA CRITIQUE :

- « Ah, la vie aurait été plus facile si j'avais pu livre ce livre plus tôt », Pierre Marcolini

- « Un livre à ne pas rater », Thierry Boutsen

À PROPOS DE L'AUTEUR 

Né en 1952, Jean-Pierre Coene lance sa première entreprise à l'âge de 22 ans. Cette première expérience,
couronnée de succès, marque le point de départ d'une carrière florissante. Aujourd'hui, en plus de ses
missions pour l'entreprise Clairefontaine, Jean-Pierre Coene propose des formations dans le domaine de la
négociation et de l'interculturalité.
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From reader reviews:

Michael Walker:

The book Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) can
give more knowledge and information about everything you want. Why must we leave the best thing like a
book Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition)? A few of
you have a different opinion about book. But one aim which book can give many facts for us. It is absolutely
right. Right now, try to closer along with your book. Knowledge or details that you take for that, you can
give for each other; you are able to share all of these. Book Négociation internationale: L'entretien de vente
en B to B (Guide pratique) (French Edition) has simple shape but the truth is know: it has great and big
function for you. You can seem the enormous world by wide open and read a e-book. So it is very
wonderful.

Patricia McGuire:

The experience that you get from Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique)
(French Edition) is a more deep you rooting the information that hide in the words the more you get serious
about reading it. It doesn't mean that this book is hard to comprehend but Négociation internationale:
L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) giving you buzz feeling of reading. The
author conveys their point in specific way that can be understood by means of anyone who read it because
the author of this book is well-known enough. This specific book also makes your own personal vocabulary
increase well. So it is easy to understand then can go together with you, both in printed or e-book style are
available. We suggest you for having that Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide
pratique) (French Edition) instantly.

Gerard Pucci:

The e-book with title Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French
Edition) posesses a lot of information that you can learn it. You can get a lot of benefit after read this book.
This specific book exist new know-how the information that exist in this reserve represented the condition of
the world right now. That is important to yo7u to find out how the improvement of the world. This particular
book will bring you inside new era of the globalization. You can read the e-book on your smart phone, so
you can read the item anywhere you want.

Kimberly Moore:

Do you have something that you enjoy such as book? The book lovers usually prefer to opt for book like
comic, brief story and the biggest you are novel. Now, why not striving Négociation internationale:
L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) that give your satisfaction preference will
be satisfied by reading this book. Reading routine all over the world can be said as the opportinity for people
to know world a great deal better then how they react when it comes to the world. It can't be claimed



constantly that reading routine only for the geeky man or woman but for all of you who wants to possibly be
success person. So , for all you who want to start examining as your good habit, you could pick Négociation
internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) become your personal
starter.

Download and Read Online Négociation internationale: L'entretien
de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) Jean-Pierre
Coene #ILUS2D4FBMW



Read Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B
(Guide pratique) (French Edition) by Jean-Pierre Coene for online
ebook

Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) by Jean-Pierre
Coene Free PDF d0wnl0ad, audio books, books to read, good books to read, cheap books, good books,
online books, books online, book reviews epub, read books online, books to read online, online library,
greatbooks to read, PDF best books to read, top books to read Négociation internationale: L'entretien de
vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) by Jean-Pierre Coene books to read online.

Online Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique)
(French Edition) by Jean-Pierre Coene ebook PDF download

Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) by Jean-
Pierre Coene Doc

Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) by Jean-Pierre Coene
Mobipocket

Négociation internationale: L'entretien de vente en B to B (Guide pratique) (French Edition) by Jean-Pierre Coene EPub


